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Referenzbeispiel: Snipeme.
Snipe me- konvergente Kampagne zur Lead Generierung; gebucht über das Performance Marketing Netzwerk von twyn group

Eckdaten

Kunde twyn group für snipeme.com

Zeitraum Dezember 2009 (4Wochen)

Medien Planet3, drei.at

Preismodell TKP und CPU

Ergebnis

Unique Clients (Mobile) 5234 in 22 Tagen

Unique Clients (Online) 2788

Kampagnenablauf
Snipeme.com  setzte bei der Promotion des neuen Online Aktionshauses auf das Performance Netzwerk der twyn group. Im Dezember 2009 
buchte snipeme eine integrierte Internet/Mobile Kampagne. Über eine Zusatzbuchung auf TKP Basis zu einem Paketpreis wurde die mobile 
Kampagne in der mobilen Vorteilszone auf Planet3 auch extern angeteasert. Vor allem mobil konnte die Kampagne sehr rasch Reichweite und 
Response generieren, die Performance war weit höher als Online. Die durchschnittliche CTR mobile lag bei 1,57%.


